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KMU Mittelstandsberatung GmbH 
Nisterfeld 11 
57629 Müschenbach 
Telefon 02662/9698502 
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Prozess auf Verkäuferseite bis Vertragsabschluss

 

I. Vorbereitung 

 

Unsere Leistungen 
 

• Kurzcheck auf Verkaufsfähigkeit 

• Unternehmensbewertung 

• Diskussion und Festlegung Ihrer Ziele 

mit den Aspekten 

o Alterssicherung / Enthaftung

o Erbregelung 

o Steuern 

• Erstellen von Businessplänen für 

Bewertungs- und 

Finanzierungszwecke 

• Unternehmensentwicklung: „Die Braut 

schmücken“ 

  

Analyse und Ziele 
definieren

Wir sind Regionalpartner 

 

Wir sind Mitglied
 

auf Verkäuferseite bis Vertragsabschluss 

II. Einleitung des Verkaufs 

 

III. Due Dilligence

Diskussion und Festlegung Ihrer Ziele 

Alterssicherung / Enthaftung 

Unternehmensentwicklung: „Die Braut 

• Erstellen anonymisiertes 

Kurzexposé  

• Interessentenliste erstellen 

(Longlist / Shortlist) 

• Annoncierung in Börsen 

• Anonymisierte Kontaktaufnahme 

• Weiterleitung und gemeinsame 

Auswahl der gewünschten 

Verhandlungspartner 

• Begleitung der Due Dilligence 

des Käufers

• Koordinierung des 

Informationsaustauschs

• Moderation

• Unterstützung in der 

Vertragsgestaltung

Suche und Ansprache von 
Interessenten

Prüfung – Verhandlung 
Vertrag

 

Wir sind Mitglied 

 

III. Due Dilligence 

 

Begleitung der Due Dilligence 

des Käufers 

Koordinierung des 

Informationsaustauschs 

Moderation der Verhandlung 

Unterstützung in der 

Vertragsgestaltung 

Verhandlung -
Vertrag
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Prozess auf Käuferseite ab Vertragsabschluss

 

I. Finanzierung 

 

Unsere Leistungen 
 

• Erstellen eines Businessplans 

• Erstellen von Finanzierungskonzepten

• Begleitung von Bankgesprächen 

• Öffentliche Fördermittel 

o Zuschüsse 

o Zinsverbilligte Darlehen 

o Bürgschaften 

 

 

Finanzierungskonzept 

Wir sind Regionalpartner 

 

Wir sind Mitglied
 

Prozess auf Käuferseite ab Vertragsabschluss 

II. Übernahme 

 

III. Entwicklung

skonzepten 

• Moderation der Übergabephase • Coaching 

• Ganzheitliche 

Unternehmensberatung im 

Zusammenwirken mit unseren 

Partnern im 

ZfU Zentrum für 

Unternehmensentwicklung

Einführung und Übergabe 
durch den Altunternehmer

Führung nach den eigenen 
Vorstellungen

 

Wir sind Mitglied 

 

III. Entwicklung 

 

Coaching  

Ganzheitliche 

Unternehmensberatung im 

Zusammenwirken mit unseren 

Partnern im  

ZfU Zentrum für 

Unternehmensentwicklung  

Führung nach den eigenen 
Vorstellungen


